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Sehr geehrte Leserin, sehr geehrter Leser,

das vorliegende Prifungsvorbereitungsbuch soll

e Sie in erster Linie mithilfe von prifungsorientierten Fallen und ausfiihrlichen Losungen optimal auf
die gestreckte Abschlusspriifung Teil 1 flr Industriekaufleute vorbereiten,

e Sie darlber hinaus unterrichtsbegleitend bei der thematischen Nachbearbeitung des Unterrichts-
stoffs unterstiitzen und

e Sie schlielilich bei der strukturierten Aufarbeitung eventuell vorliegender Lernliicken unterstitzen.

Das Buch ist daher wie folgt aufgebaut:

bietet einen Einblick in den Aufbau und die Prifungsbereiche sowie deren Gewichtung in der
IHK-Abschlussprifung.

zeigt Beispiele flir die verschiedenen Aufgabentypen in den Abschlusspriifungen und gibt
Hinweise zur Herangehensweise bei deren Lésung.

deckt den gesamten prifungsrelevanten Inhalt der Abschlussprifung Teil 1 mithilfe praxis-
orientierter Falle mit ungebundenen und gebundenen Aufgaben ab. Die Gliederung orientiert sich dabei
streng an der inhaltlichen Gliederung der Abschlussprifung Teil 1. Die Falle sind zur vollstandigen Ein-
beziehung aller méglichen Prifungsthemen nicht selten komplexer als in der Abschlusspriifung Teil 1.

enthalt die ausfuhrlichen Lésungen zu den Fallen des Teils C, um lhnen die Méglichkeit zu
geben, jederzeit lhre Antworten Uberprifen und bewerten zu kénnen.

Wir winschen lhnen viel Freude bei der Nutzung dieses Buchs und viel Erfolg bei der Vorbereitung auf
die Abschlussprifung Teil 1.

Herne, Frihjahr 2026
Die Verfasser
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